
BtoBマーケターに、セカンドオピニオンを。
セカンドオピニオンサービス「180°」サービス紹介資料

株式会社EXIDEA



会社概要
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会社名 株式会社EXIDEA（英⽂表記：EXIDEA Inc.）

設⽴ 2013年5⽉27⽇

代表 代表取締役社⻑⼩川卓真

所在地 東京都中央区銀座⼀丁⽬20番14号 KDX銀座⼀丁⽬ビル4階

事業内容 SEOツール開発提供 / SEOコンサルティング
動画制作‧動画マーケティング / Webメディア運営
Webコンサルティング / Web広告運⽤

⽀援実績※⼀部抜粋
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Concept

認識を変え、現実を変える。
EXIDEAでは、企業が本来持つ独⾃的価値を引き出すことにコミットします。
その価値を社会がまだ気づいていないインサイトと結びつけ、
新しい⾏動原理としての「コンセプト」として表現します。
この「コンセプト」からクリエイティブとマーケティングの⽀援を⾏うことで、
社会·企業·ユーザーのパーセプションを変化させ、企業の新しい⼀歩を⽣み出します。
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BtoBマーケターに、
セカンドオピニオンを。
EXIDEAの提供するBtoBセカンドオピニオンサービスは、
ターゲットに最適化されたマーケティング戦略とコンテンツ戦略を構築し、
分散している「10」の施策を突破⼝となる「1」に絞り込むためのサービスです。
マーケティング施策の部分最適を⾏うコンサルティングではなく、
マーケティング全体の課題整理から、課題解決のための施策⽴案‧実⾏を⾏い、
CV数の最⼤化に寄与し、売上拡⼤‧事業拡⼤を伴⾛サポートします。



セカンドオピニオンサービス180°が解決する課題
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⼀次成⻑を迎えた企業は、市場飽和フェーズで起こるさまざまな変動による課題に直⾯します。
180°は、再成⻑を⽬指す企業で起こりがちな市場頭打ちフェーズの課題を解決します。

市場飽和フェーズ市場拡⼤フェーズ市場啓蒙フェーズ 再成⻑

創業

チャネル
模索

ターゲット
模索新規事業⼀次成⻑

PMFの達成
イノベーションによる戦略優位性

マーケティングと機能による
差別化戦略

l 市場ニーズの変化
l 差別化要因の消失
l マーケティング施策の飽和
l 組織疲弊

「施策の進め⽅がわからない」
「組織が分断し、崩壊してしまう」という課題に直⾯



クリエイティブグロースハックで解決
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これらの課題を解決するためには、マーケティング施策を実⾏する前に「⾃社の独⾃価値」を⾒直す必要があります。
EXIDEAでは、カテゴリーの創出から施策実⾏までクリエイティブとマーケティングの両軸でサポートを⾏います。

Creative

Target
InsightConcept

Brand
Creative

Marketing

Lead
Generation

Marketing
Strategy

Nurturing
Inside Sales

Creative
Growth Hack



セカンドオピニオンサービスについて
About Service



セカンドオピニオンサービスの特徴
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BtoBマーケティング評価サービスの最⼤の特徴は、課題特定や優先順位付けを⾏うだけではなく、
クリエイティブ分析等を実施し、施策の改善を⾏いながらCVの最⼤化をサポート可能な点です。

徹底した顧客理解
企業さまの事業戦略や⽬標を深く理解し、マーケティングのゴールを明確に設定します。
単なる施策のみのセカンドオピニオンではなく、マーケティング施策全体を踏まえて戦略策定まで⾏います。

施策の実⾏やコンテンツ制作まで対応可能
貴社にて実⾏できない部分は、弊社やパートナーにて対応することができるため、実⾏スピードが落ちて、
⽬標を達成できない状況を防ぐことが可能。戦略から理解しているため、コミュニケーションロスもありません。

各チャネルのエキスパートによる“点から線”への施策最適化
SEO·広告·コンテンツなど、それぞれのチャネルに精通した専⾨家がチームとして連携することで、施策の「点」を「線」に
結び付け、⼀貫性のあるマーケティング戦略を設計。チャネルごとのデータを元にした細やかな改善策の提案まで実施します。



⽀援内容
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180°は現状マーケ分析の把握からクリエイティブ効果の分析、ターゲットの分析を実施し、
「成果が上がらない」「現状の施策が最適かどうかが不安」という課題にアプローチを⾏います。

現状マーケ施策
の分析

クリエイティブ
効果の分析

ターゲット
の分析

各施策のエキスパート
コンサルタントが分析を担当

訴求軸やデザイン要素を、
広告効果や定性調査データで可視化

VoCを取りながら、
LTVとNPSの⾼い顧客を特定‧分析



現状マーケ施策の分析のアウトプットイメージ
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現状のマーケティング施策を多⾓的に分析し、成果に直結する改善余地を可視化します。
貴社のボトルネックや⾒落とされがちな課題を、第三者視点で明らかにします。



クリエイティブ効果の分析のアウトプットイメージ
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広告クリエイティブごとの訴求⼒や反応率を定量的に分析し、成果を左右する要因を特定します。
感覚に頼らない、効果改善のための具体的な⽰唆を導き出します。

尺、訴求軸などの動画の構成要素ごとに効果を⽐較し、
視聴維持率やCVRに寄与するポイントを特定。
成果に貢献したパターンから改善案を導き出します。



ターゲットの分析イメージ
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既存顧客‧ユーザーのカテゴリー分類でLTVの⾼い顧客をセグメントした上でインタビュー調査を実施。
インタビュー実施後に定量調査も⾏い、ターゲット戦略と商品戦略‧カスタマージャーニーの設計までをサポートします。

既存顧客からLTVの⾼い顧客をセグメント

顧客インタビュー調査

定量リサーチ

ターゲット戦略と商品戦略

カスタマージャーニー設計

01

02

03

04

05

コア顧客

戦略顧客

顧客全体

LTVとNPS（顧客満⾜度）の⾼い顧客を⾒極め、
定性‧定量の両軸から分析を実施



その他⽀援内容
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各分析を⾏い、セカンドオピニオンを提供したあとは各施策の実⾏までサポート可能です。
マーケティングコンサルからSEOコンサル‧記事制作、広告運⽤、動画制作、クリエイティブ制作までご⽀援します。

現状マーケ施策
の分析

クリエイティブ
効果の分析

ターゲット
の分析

マーケティング
コンサルティング

SEO
コンサルティング

記事作成代⾏

Web広告運⽤

動画制作

リブランディング
⽀援

クリエイティブ
制作



⽀援実績 ｜ 株式会社識学様
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株式会社識学 ｜ 「継続的な成⻑」に特化したマネジメント理論「識学」を提供

サイトにおける訴求軸の⾒直しによる
現状施策の整合性を評価

Webサイト分析

流⼊ページ分析

流⼊キーワード分析

遷移経路‧CVR調査

メルマガ分析 配信コンテンツ‧CV分析

クリエイティブ分析 訴求軸の⾒直し

実施事項



⽀援実績 ｜ 株式会社⻘⼭財産ネットワークス様

© EXIDEA Inc. 15

株式会社⻘⼭財産ネットワークス

VOCsによる顧客定義の実現、それに基づいた
マーケティング施策の現状分析による施策の明確化

Webサイト分析

流⼊ページ分析

流⼊キーワード分析

内部要因分析

遷移経路‧CVR調査

顧客分析 VOCsによる顧客定義

広告分析 広告効果分析

メルマガ分析 配信コンテンツ‧CV分析

実施事項
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料⾦は分析⼯数により変動します。
お気軽にお問い合わせくださいませ。

サービスサイトはこちら お問い合わせはこちら

https://exidea.co.jp/180/
https://exidea.co.jp/180/contact/

